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Metoda: »Raziskovanje terminologije«

Ime in priimek ucitelja:
Lasma Balceraite

Cilj metode: Pridobivanje novih znanj in veS¢&in ter
spodbujanje kognitivnih sposobnosti v
procesu ucéenja.

Trajanje (min): 7-15
Potrebni materiali: List papirja in pisalo
Opis metode: Ucitelj zaupa udelezencem dolo¢en pojem.

Udelezenci posku$ajo najti odgovore, i€ejo
informacije, zapisujejo predpostavke. Tako
ucitelji in udeleZenci pridejo do raznih novih
idej. Na primer, kaksna je struktura pojma,
kako potekajo razli¢ni procesi, kaksni so
pogoji itd. Ucitelj ali u¢edi lahko pri tem
uporabljajo razli¢ne vizualne pripomocke,
kot so sheme, diagrami, nacrti, risbe itd.

Rezultati: Cilji, ki jih doseZzemo z uporabo aktivhega
ucenja:

-raziskovanje doloCenega pojma,

- pojasnhjevanje strukture pojma, procesov
ali pogojev

- vizualiziranje strukture predmeta,
procesa, pogojev, z uporabo razlicnih
vizualnih pripomockov: sheme, nacrti, risbe

itd.

Uporaba metode: Metodo »Raziskovanje terminologije« se
lahko uporablja pri razli¢nih uénih
predmetih.

Sklep: Aktivha metoda u€enja »Raziskovanje

terminologije« je lahko u€inkovita, medtem
ko ucCedi raziskujejo vse informacije o
pojmih in terminologiji, slednje lahko
vizualizirajo in predstavljajo. Uporabijo
lahko kot nov izraz, ki jih dopolnijo s
strokovno razlago. Z uporabo te metode
posameznik Siri svoje znanje. Poznavanje
terminoloskih oblik pripomore k celostnemu
razumevanju u¢ne vsebine predmeta.




Primer uporabe metode v praksi:

Strokovni
termin

Slika

Raziskovanje
terminologije

FIFO-metoda vrednotenja

https://www.accountingtools.com/
articles/2017/5/13/first-in-first-out-

method-fifo

Motivacija

Motivacijo na splosno lahko
opredelimo kot zunanjo in
notranjo silo, ki deluje na
posameznika in ga vodi k
zastavljenemu cilju.

De motivacija pa pomeni
pomanjkanje zanimanja in
navdu$enja za dosego cilja,
opravljanje doloCenega dela.
https://www.encyclopedia.com/m
anagement/encyclopedias-
almanacs-transcripts-and-
maps/motivation-and-motivation-

theory
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FIFO metoda, je
metoda, po kateri so
porabljene koli¢ine
obradunane po prvih
cenah zaloge,
preostale pa po
zadnijih.

So zunanji in notraniji
dejavniki, ki

| spodbujajo ¢lovekove

Zelje in mu dajejo
energijo za dosego
cilja. Motivacijska
teorija se torej
ukvarja s procesi, ki
pojasnjujejo, kaj ljudi
motivira pri delu in
kateri dejavniki
vplivajo na njihovo
delo.

Moc

Moc¢ je sposobnost posameznika,
da vpliva na ravnanje (vedenje)
drugih z uporabo razli¢nih virov
(avtoritete, vplivom, manipulacijo,
umom, itd.)

https://oxfordre.com/politics/vie
w/10.1093/acrefore/978019022
8637.001.0001/acrefore-
9780190228637-e-198

Mo¢ odraza
specifi¢na dejanja
ljudi, da prevladujejo
nad drugimi.
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Empatija

Je sposobnost posameznika, da
razume ali obc&uti, kaj doZivlja
druga oseba, kaksne so njihove
ideje, Zelje, vedenja. Znajo
podeliti z drugimi svoje misli in
obdutke ter skrbijo za dobro
pocutje.

https://plato.stanford.edu/entrie
s/lempathy/

Sposobnost obdutiti
/4 in razumeti, kakSna

7 so custva in zelje

§ drugih.

Ravnotezna cena

RavnotezZna cena je stanje, v
katerem sta ponudba in
povpra$evanje na trgu
medsebojno uravnotezena, cene
pa so poslediéno stabilne.
https://www.investopedia.com
[terms/e/equilibrium.asp

PovpraSevanje na
trgu je enako
ponudbi. Prodajalec
je pripravljen prodati,
kupec pa kupiti
izdelek /storitev za
to¢no dolo¢eno ceno.
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